《商业地产商铺客源开拓、渠道建设与绝对成交实战训练》
2019年12月20-21日　郑州　　4800元
》》》课程背景
       随着宏观调控政策对房地产企业的全面影响，近几年商业地产大量涌现，竞争激烈程度前所未有，无论是老牌开发商或是新生代开发商都遭遇不少问题。尤其在渠道及销售团队的打造、营销及销售策略、技能和话术的提升上需要进行系统训练，使之能够快速掌握商业地产项目价值的核心，将准客户高效转化为成交客户，提高商铺销售业绩，解决现阶段公司困境。成功的营销离不开好的商业项目，但高水平的营销一定是建立在商铺之外！营销人员需要全面懂得投资价值实现的途径、周期、租金预算和商业成长等等。此外，需要懂得客户类型判别能力、客户心理洞察能力，学会判读客户心理变化产生的各类生理反应，懂得快速与客户建立链接拉近距离、抓住客户心理并促使其下定成交！是冠军级营销人员必备的素质。
课程收益
1、挖掘项目除常规卖点之外潜在的投资价值，快速有效的对投资需求客户进行价值引导；
2、营销人员要深刻理解商业项目与住宅项目在销售上的本质区别，摒弃住宅项目传统的拓客思维，学会商业项目渠道拓展的特点和销售沟通技能；
3、重新梳理商业项目开发销售的内涵及与传统房地产销售的区别，掌握商铺销售的根本：物业价值销售与经营价值销售的不同；
》》》课程对象
招商总监、营销总监、案场经理、置业顾问、投资顾问等
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一、商业地产客户分析
1.商业客户定位
有钱、有决定权、有需求
2.购买商铺的需求分析
个人财产规划的基础知识
人民币与固定资产 
购买后租赁
自行营业
后期升值
成功人群的优越性
3.商业客户目标人群特点分析
私营企业主
企事业管理者
专业人士
大企业员工
富裕阶层
二、商业地产的拓客方向
1.缘故法
2.老客户
3.老带新
4.网络开拓
5.陌生市场
三、商业地产拓客常用的方法
1.系列圈层活动
依据产品定位寻找活动主题
定向邀约意向客户
有效追踪与跟进
2.产品发布会
热炒商业氛围
商业定位植根客户脑海
优惠活动释放
3.资源嫁接品牌联动
四、商业地产渠道整合
1.房地产渠道的基础诉求
好卖、钱多、结账快
2.渠道市场的开拓
量变到质变
产品的深入剖析
政策优势的讲解
3.渠道支持体系的建立
培训体系
接待与客户维系体系
灵活多变的激励机制
客服体系
4.渠道跟进与推动
渠道大会
个人维护
奖励机制
5.渠道的服务
五、商业地产的成交心法
1.客户购买的心里过程
拒绝阶段
认识阶段
衡量阶段
了解产品阶段
比较阶段
决定购买阶段
2.与客户建立充分信任
关系决定客户的购买
情感账户的建立与维系
如何快速有效让客户建立信任感
3.商业地产的需求深挖掘
观念对购买的决定作用
如何给客户做投资分析
价值与价格的关系
4.快速逼定成交技巧
客户下定原因分析
逼定的3个信念
逼定的条件、环境、时机及方式
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于老师：
•“签单王”品牌创始人、签单王房地产营销智库总顾问
•清华大学房地产课程特聘讲师
•中山大学房地产课程特聘讲师
•万通世家合伙人
•房地产强销模式研究专家
•海外地产投资开发指导顾问
•海外地产销售与运营顾问
•《房产签单王是这样炼成的》作者
•多家地产公司营销顾问
【职业经历】
国内知名房地产培训专家于老师先后服务于两家世界500强企业，后全面投身于房地产行业。建立了某上市集团的营销培训体系，开创了房地产强销模式，深入了解千人销售团队的运作模式。并实际带领营销团队在京津冀地区实现了销售业绩的快速突破。同时著有《房产签单王是这样炼成的》一书。
2013年起，于老师创设“签单王”品牌，组建“签单王房地产营销智库”，聚焦于房地产营销顾问与辅导，帮助中小型房地产开发企业进行强销模式转型，为国内300余家房地产企业进行深入培训，并对近百家企业进行现场考察与实地辅导，帮助开发企业实现了销售目标，取得了良好的销售业绩。
2017年开始，于老师以顾问身份参与海外房地产开发与营销工作中，深入了解泰国房地产市场，多次指导国内投资客户成功置业，并辅助国内开发企业参与海外地产开发。
目前，于老师聚焦于以营销指导房地产各产业链的房地产投资全领域，并致力于国内外地产投资研究与实践。
联系方式：中企联企业培训网
咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218
联 系 人：潘宏利 13051501222
电子邮箱：phL568@163.com
网 址：www.zqLpx.com
《商业地产商铺客源开拓、渠道建设与绝对成交实战训练》
报名传真：010-62885218  电子邮件：phL568@163.com 咨询电话：010-62885261 潘宏利

参加时间    年   月   日至  日 ,城市名         市                                
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	您希望的付款方式（请打√）：  □ 提前转帐付款      □ 现场缴纳现金


备   注：

1． 收到您的报名表后，我们将尽快与您联络，如您一个工作日内未接到我们的任何通知，请及时电话与我们联系确认，谢谢！
2． 已报名的企业/个人如有其他原因不能如期参加，请尽早通知本公司，如有已转入的款项我公司可根据报名者意愿将费用转为其他课程费用，或全额退还。

