《微信营销—全员业绩增长提升训练》
讲师：张卓
【课程收益】——
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         帮助学员清晰认识微信营销对业绩增长的实用价值，优秀的微信营销人员必备的市场定位、营销思维、运营思维以及规划布局；
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   帮助学员掌握微信公众号运营的有效操作、各功能作用、模块功能正确设置，以及微信公众号粉丝吸引、内容产出及传播、营销活动策划及落地运营；  

帮助学员掌握微商运营操作思路、专家营销技巧、客户运营规划、运营定位技巧、微信系统各营销功能工具操作技巧；
帮助学员提升微信朋友圈营销能力，粉丝目标设定、目标粉丝搜索及有效拓展、内容输出规划、营销活动策划技巧、引爆粉丝参与感及转化率的策略。
【培训时间地点】——
6月19-20  深圳

【培训对象】——

     3200元/人
【培训对象】——

新媒体运营人员、微商从业者、产品销售人员、招商人员、实体店经营人员
【授课方式】——
讲师讲授+案例研讨+讲师点评 +视频演绎 +现场咨询与辅导

【培训课纲】——
第一部分  微信营销战略、思维、布局

 一. 微信是一座金矿

 二. 我们是否需要微信营销？

     三. 得粉丝者得天下，如何做好粉丝经济营销

     四. 网络营销的发展阶段分析

     五. 微信营销十大思维

 六. 玩转微信营销葵花宝典

       七. 成功微信营销五大步骤

       八. 成功网络营销六大平台布局介绍及销售鱼塘的建立

 九. 微信营销四个关键

第二部分  微信营销公众号掘金秘籍 

一.  微信公众号的营销六大定位技巧

二. 订阅号和服务号的区别

三. 订阅号和服务号的选择技巧

四. 微信运营团队的组建及分工

五. 微信公众号起名的技巧

六. 微信公众号的注册

七. 微信公众号后台操作技巧

         1. 微信公众号功能模块设置技巧

          （1）群发功能的操作技巧

          （2）自动回复功能的设置技巧

          （3）自定义菜单功能设置技巧

          （4）投票功能操作技巧

         2. 微信公众号管理模块设置技巧

          （1）微信公众平台消息管理技巧

          （2）微信公众平台用户分组管理技巧

          （3）微信公众平台素材管理技巧

         3. 微信公众号统计功能的分析

         4 .微信公众号设置功能的分析

第三部分   微信公众号营销掘金三部曲  

一．微信公众号营销掘金三部曲之一发展粉丝

         1. 微信营销核心理念

         2. 微信营销的闭环打造

         3. 微信抓潜在客户及成交技术解析    

         4. 打造企业微信营销最高境界

         5. 微信营销推广快速增粉的十一种方法

         6. 微信二维码推广增粉实操技巧

         7. 微信客户自动倍增术

 二. 微信公众号营销掘金三部曲之二内容传播

         1. 微信公众号内容运营八大禁忌

         2. 微信公众号信息数据库的建立技巧

         3. 微信公众平台内容营销八步法
         4. 如何提高微信订阅号的图文阅读及转发数

         5. 微信公众平台内容策划十问

         6. 用户互动内容的要求

         7. 做好微信公众号内容的秘诀

三. 微信公众号营销掘金三部曲之三活动营销互动

         1. 如何提升微信公众平台的购买转化能力

         2. 微信互动活动的运营八大要点

         3. 公众号营销活动案例解析   
第四部分   朋友圈营销掘金秘籍

一. 做好微商的十一大心态

二. 微商的发展趋势及操作思路

三. 微商如何打造专家营销

1. 微商发展四阶段

2. 微商客户运营导图

3. 微商成交五步法

   四. 微信营销六大定位技巧

 五. 个人微信操作技巧

现场演练：教个人微信朋友圈实用操作技巧！

 第五部分  朋友圈营销掘金三部曲

 一、微商朋友圈营销掘金三部曲之—发展粉丝

1. 增加粉丝的目标设定技巧

2. 成功添加陌生人话术

          3. 通过微信自带功能增加粉丝的六大技巧

          4. 通过线上和线下推广增加粉丝的32个技巧

          5. 通过技术手段增粉的技巧

  二. 朋友圈营销掘金三部曲之二—朋友圈内容传播

          1. 朋友圈内容营销的技巧  

2. 建立信息数据库的技巧

          3. 什么样的微信内容能够吸引大家的参与？

           案例分析：朋友圈内容营销的技巧及案例详解

三．朋友圈营销掘金三部曲之—朋友圈活动营销互动

1. 朋友圈活动营销的技巧

2. 微商如何引爆朋友圈互动活动

        （1）做好活动预热       （2）做好活动公布

            （3）做好活动监测       （4）做好礼品选择

案例分析：朋友圈营销活动案例详解

第六部分  微商如何搭建分销体系

 1.定位          2.框架搭建        3.制度搭建    

   4.培训          5.运营

老师介绍：

“营销进攻力体系”创建者、多家企业营销及培训顾问 
◆ 华润集团、西大商学院、赢图腾营销学院特聘营销导师 
◆ 李宁、鸿星尔克抖音营销、直播带货导师 
◆ 创新创业影响力20强培训师、影响力50强培训师 
◆《中国营销传播网》、《第一营销网》等营销类媒体专 
栏作者 
曾任： 
赢图腾营销策划机构 总经理/培训讲师 
中国华源集团 营销副总/培训讲师 
江西绿色制药集团 华南大区营销总监 
大连珍奥集团 区域销售经理 
张 卓 
营销实战与新媒体营销导师 
张卓老师张老师具备16年营销实战及企业培训经历，专注营销培训、新媒体营销、品牌营销领域；曾是珍奥集团荣誉勋章最年轻经理人获得者，带领182人营销团队帮助企业2个月实现5倍业绩增长；从市场一线业务人员，到中层管理，再到高层管理，积累了丰富的企业培训、营销管理实战经验，培训学员超 10000人，多次带领团队帮助企业成功实施营销变革及市场突破！ 原创文章《选准对手，赢得竞争》、《变4引发的思考—植入式营销》、《技术转化，让你欢喜让你忧》等被多家媒体收录及转载。 
张老师讲课大气、幽默、感染力强 。采用国际通用的“R-P”教法，提倡角色实战演练，理论结合,实战案例支撑，提升学员思想方法，提升思维技巧，掌握有效工具，达到所学即所用的培训效果！ 
授课风格 
个人历程 
培训及营销服务企业: 华润集团、李宁、鸿星尔克、珍奥集团、印象白茶 、八桂林木、华沃特肥业、三江电子商务协会、中国华源集团、中脉科技集团、广西旅游投资集团、原度茶业、百强乳业、 柳州市市场开发服务 中心、涠洲岛景区（4A级景区）原创营销思维 体系课程设计逻辑:理论+案例+思考+工具 
新媒体系统课程 
《微信营销—全员业绩增长提升训练》 
《抖音短视频营销—引爆你的销售》 
《抖音直播营销爆单技巧》 
主讲课程培训案例:

国有林业企业-八桂林木 销售服务及客户管理 培训

农资企业-华沃特肥业●冠豪生物 营销模式创新、微信营销 培训

运动品牌-李宁●鸿星尔克 直播带货及社群营销 

培训柳州家居建材博览中心 关系营销与客户维护 培训华润集团 销售业绩提升 培训

三江电商协会企业 抖音新媒体营销 培训

农产品交易中心 营销模式创新 / 营销活动策划 培训

广西体育中心 新媒体营销 培训

贵州瓮安企业家 品牌营销策划 培训

柳州市场开发服务中心 营销变革 培训
  联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
﹡报  名  回  执  表﹡

	参加课程
	

	学员姓名
	部  门
	职  务
	电  话
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	主联系人
	
	手机
	

	参会人数
	□请协助安排住宿                                                                。    

□自行安排

	参会费用
	￥：　　　　    元　

	付款方式
	 □现金     □支票     □转帐     □电汇

(注：现金和支票方式上课当天交。转账或电汇请在课前5个工作日将底单回传给敝司)


