以下是：销售、营销、市场、出口营销、团队等课程

大部分课程每月循环开课，如课程过期可来电咨询，如有合适的课程需要课程大纲、可以把课程主题、时间发给我们，收到您的需求后会发给您详细课程大纲，如没有适合您的课程也可以发需求给我们，有课程计划了我们会及时通知您，如您单位参会人数多给我们一个招生时间，可以按照您的需求增加开课、时间、地点、（有些课程计划还没有出来、每月会临时增加新课程、）最新内容请以网站发布的为准、培训费可以现场交或者对公转款，发票可开专用票：培训费、会务费、咨询费、会议费、资料费、培训咨询费   （有内训需求电话沟通、本公司有国家部委及各行业实战型师资）
会场大部分都会定在市区的3-4星级酒店或者大厦、住宿协议价在300-500之间
中企联企业培训网 010-62885261   潘宏利 13051501222（微信同步）
网址：www.zqLpx.com            邮  箱：phL568@163.com  

企业客户请加QQ 2313655587  （ 不是企业客户勿扰）
1、营销管理中的“法”“理”“道”（大客户开发，渠道建设，团队管理）

注明：本课程三天时间、第一天大客户开发中的“诊”与“治、第二天渠道建设与维护中的“谋”与“略、第三天：营销团队建设中的“法”与“道”，可按照需求选择参加1天或者3天课程 2021年07月01-03深圳      2021年08月26-28上海    

2021年10月14-16深圳      2021年11月18-20上海

【培训费用】6800元/三天（含指定PDF版本教材、赠送午餐及茶点）  

【培训对象】销售总监，市场总监，销售经理，市场经理以及企业各层营销管理人员

2、大客户销售技巧与项目运作实务---分析、博弈和管理  主讲：蒋建业

2021年07月16-17深圳   2021年08月20-21深圳

2021年09月28-29深圳   2021年10月22-23深圳

2021年11月19-20深圳   2021年12月17-18深圳

培 训 费：5600元/人/2天（包括听课费、讲义费、午餐费、水果茶点、结业证书等）；代办住宿，费用自理。

参训人员：基于一定经验的销售人员，区域经理，行业经理，部门经理等
3、《销售精英2天强化训练》

2021年06月26-27日北京      2021年07月03-04日深圳  

2021年07月17-18日上海      2021年08月14-15日深圳     

2021年09月04-05日上海      2021年10月16-17日深圳      

2021年10月30-31日上海      2021年11月13-14日成都 

2021年11月20-21日深圳      2021年12月18-19日上海      

2021年12月25-26日深圳        

【培训费用】3600元/人（含授课、教材、午餐、茶点和税费）

【培训对象】由总经理带队、销售总监、区域经理、销售经理、业务员、外贸经理、服务专员等所有从事销售相关的人员参加

4、《大数据时代的销售行为管理—精细化销售管理、数据分析与预测

2021年08月19~20日  上海  2021年12月16~17日上海 

【培训费用】6800元

5、顾问式销售技巧训练 主讲：严老师

2021年07月13-14上海   2021年08月11-12上海

2021年09月07-08上海   2021年10月13-14上海

2021年11月10-11上海   2021年12月08-09上海

培训费用：4180元/人，（包括听课费、讲义费、果茶点等）；
6、新时代--品牌高价值营销与塑造（落地班）

2021年7月9-10日杭州

培训费：4200元/人
7、销售兵法（王浩老师）

7月23-24日上海

学员对象：销售总经理、销售部门经理、销售人员、有志于销售的其他人员。。

费　　用：4200元 (包括培训、培训教材、午餐、以及上下午茶点等)
8、成交的秘密——顾问式销售技巧

北京： 2021年10月28-29日    深圳： 2021年11月18-19日

上海： 2021年12月16-17日
费用/Fee：4980元/人RMB
9、从对抗到共赢——销售谈判技巧

费用/Fee：4580元/人RMB

上海：2021年11月10-11日    北京：2021年12月16-17日

深圳：2021年12月23-34日
10、大客户开发与维护策略技巧

费用/Fee：4980元/人RMB

北京：2021年07月15-16日    深圳：2021年07月22-23日

广州：2021年11月18-19日    成都：2021年12月09-10日
11、短视频及社群运营全攻略

费用/Fee：3800元/人RMB

上海：2021年07月08日；2021年11月12日

北京：2021年09月17日；2021年12月10日

深圳：2021年07月23日；2021年12月24日

广州：2021年09月24日

成都：2021年08月27日；2021年10月29日
12、市场营销数据的分析与挖掘

费用/Fee：2800元/人RMB

上海：2021年09月09日   北京：2021年09月17日

深圳：2021年10月22日   广州：2021年11月17日

成都：2021年12月09日
13、微信公众号运营及文案全攻略

费用/Fee：3800元/人RMB

上海：2021年07月07日；2021年11月11日

北京：2021年09月16日；2021年12月9日

深圳：2021年07月22日；2021年08月26日；2021年12月23日

广州：2021年09月23日    成都：2021年10月28日
14、销售渠道建设与管理

费用/Fee：4980元/人RMB

上海：2021年09月09-10日      深圳：2021年08月26-27日

北京：2021年10月21-22日

广州：2021年07月22-23日；2021年12月16-17日

成都：2021年11月25-26日
15、大客户营销策略地图 

2021年07月17-18日深圳     2021年11月13-14日上海

2021年12月11-12日深圳

培训费：3980元/人

课程对象：销售人员、销售经理以及其它以大客户销售为主的销售人员

16、营销管理与创新实战（CMO）高端班

学制一年，每两个月学习一次，每次三天

2021年05月21-23日     2021年06月25-27日

2021年07月23-25日     2021年08月21-22日

2021年09月17-19日     2021年10月29-31日

2021年11月26-28日     2021年12月24-26日

【学习地点】 北京 清华科技园

【学习费用】 RMB 29800元/人（含学费、教材费、资料费、茶点、班级晚宴、班服、合影等）

【招生对象】董事长、总经理、营销总监、分公司经理、大区经理等渴望提升营销智慧的经理人

17、四步法销售谈判搞定客户

主 讲：百胜集团、一汽大众指定谈判培训师  吕春兰 

课程时间地点：2021年7月16-17日 深圳                             

课程费用：4200元/人

课程对象：需要提升谈判技能的职业人士，如销售经理/主管、区域经理、业务经理/主管、销售人员。

18、销售经理、销售主管巅峰训练营 

2021年7月17-18日江苏昆山

【对象】销售总监，市场总监，销售经理，市场经理以及企业各层营销管理人员

【课程费用】3800元。（包括资料费、午餐、茶点等）

19、RSP版权课：Consultative Selling®顾问式销售技巧

主 讲：RSP解决方案式销售全球认证教练

课程时间地点：7月23-24日 北京、 12月23-24日 广州              

课程费用：6800元

课程对象：销售管理者、销售代表、市场营销人员、支持销售人员。

20、区域市场分析与营销策略应用

2021年07月24-25日上海  2021年10月30-31日深圳  2021年12月18-19日上海

 课程费用：4380元

【学习对象】企业总经理、营销总监、销售工程师、销售主管、销售经理、营销总监、售前技术工程师等

21、大客户赢销王道——实战技巧与策略 

7月29-30日上海   9月09-10日深圳    11月19-20日成都

 培训对象：政企客户、工程项目客户、工业客户企业董事长、总经理、营销总监、公关经理、销售工程师、销售经理等侧重于关系营销的企业等

线下面授培训费用：5800元/人（包含培训费，税费，茶歇，证书）

22、步步为赢——销售项目运作与管理

时间：8月12-13日   地点：武汉

培训费用：4180元

授课对象：销售总监，销售经理，销售主管及资深销售人员等

23、销售经理、销售主管巅峰训练营

2021年08月13-14日 深圳   09月23-24日上海

费　　用：4580元/人 (包括培训、教材、两天午餐、以及上下午茶点等)

课程对象：销售总监，市场总监，销售经理，市场经理以及企业各层营销管理人员

24、关键客户关系管理与深度营销

8月13-14日深圳  10月22-23日北京   11月11-12日深圳

 培训对象：营销总监、产品总监、服务总监、解决方案专家、直接面对客户销售与维护的销售人员，销售工程师、大客户经理、行业客户经理、服务工程师等

线下面授培训费用：4200元/人（包含培训费，税费，茶歇，证书）

25、顾问式销售实战地图 

2021年08月14-15日上海

2021年09月04-05日深圳

培训费：3280元/人

课程对象：销售人员、销售经理以及其它以大客户销售为主的销售人员

26、《大数据时代的销售行为管理—精细化销售管理、数据分析与预测》

2021年08月19~20日上海

2021年12月16~17日上海

培训费：6980元/人

课程对象：运营部、财务部、商品企划部、销售管理部、销售及需要做产品分析和销售报表的相关人员。

27、基于品牌竞争力的渠道开发与业绩提升

主 讲：500强企业大客户经营教练、原宝洁渠道运营经理  任朝彦

课程时间地点：8月25-26日 深圳、  8月20-21日 重庆                       

课程费用：4200元/人

课程对象：资深销售顾问、销售主管/经理/总监、区域经理、渠道经理/总监等营销人士。
28、向华为学习：基于业务增长的客户关系管理

主 讲：原华为中亚流程质量部部长、铁三角流程变革负责人  王占刚

课程时间地点：8月21日 成都      课程费用：3800元/人  

课程对象：CEO、营销总监、大区经理、分公司总经理、销售团队负责人、资深销售骨干。

29、洞察新增长：市场营销数据的分析与挖掘

主 讲：宝马（中国）长期合作数据分析师  纪贺元

课程时间地点:    8月26日 上海       费用：2800元/人

课程对象：营销副总、营销总监、市场部经理、营销人员、市场研究人员等。

30、增长思维：低成本提升获客与复购

主 讲：阿里巴巴零售通增长专家、混沌大学创新教练  曾楠

课程时间地点： 7月8日 深圳、 8月27日 厦门              

课程费用：2800元/人

课程对象：市场总监、企划总监、营销总监；新媒体营销团队中的一线运营人员。

31、《互联网+时代的电子商务与网络营销》

培训时间：2021年8月29-30日上海/  11月27-28上海

培训费用：5800元/人（含培训费、资料费、发票）

32、顾问式销售实战地图 

2021年08月14-15日上海    2021年09月04-05日深圳

培训费：3280元

课程对象：销售人员、销售经理以及其它以大客户销售为主的销售人员

33、关于举办“新基建时代投标文件编写技巧与政企大客户公关维护专题
课程时间及地点：2021年08月20—22日（20日全天报到）杭州 

费用标准：培训费3280元/人（含培训、资料、场地、专家、会务、午餐、茶歇等费用）；晚餐和住宿统一安排，费用自理。

课程对象：投标单位（标书编写人员、销售总监、区域销售主管、项目型销售人员、客户经理、营销经理、大客户经理等等）。
34、《营销领导力：打造积极倍效的营销团队》

2021年9月11-12日  广州

2021年12月18-19日  广州

【培训对象】营销总经理/副总、市场总监、大区经理、营销经理/总监等中高层管理者。

【课程费用】3800元/人，费用包含：学费、资料费、休闲点心及其它服务费，交通和食宿费用自理。

35、大客户销售技巧与客户关系管理

主 讲：销售与回款跨界专家、原德国拜耳销售高管  程广见

课程时间地点： 9月15-16日 深圳              

课程费用： 4800元/人

课程对象：营销总监、大客户经理/主管等销售人员。

36、“能说会道”—销售精英必备卓越沟通谈判能力

2021年08月05-06日 深圳  

2021年11月11-12日深圳             

课程价格：4290元/位（含两天授课费用，教材、以及午餐和茶点费用。）

37、《市场突围：新时代的营销管理与策略》

2021年7月24-25日  广州

2021年8月07-08日  广州

【培训对象】部门主管、部门经理、区域经理等中层管理干部

【课程费用】3800元/人，费用包含：资料费、休闲点心， 

38、营销管理学习系列---品类战略：像茅台、王老吉一样成为市场之王

主 讲：克里夫定位学院专业院长、著名企业战略顾问  李亮

课程时间地点：8月14-15日 上海              

课程费用：8800元/人  （仅限现金消费）

课程对象：企业创始人、董事长、CEO、企业战略决策层；营销/品牌/市场总监。

39、营销管理学习系列---爆品战略：互联网时代品牌营销

主 讲：小米生态链首席营销专家、原康师傅营销总监  刘新宇

课程时间9月16-17日 广州、12月15-16日 深圳、 12月17-18日 上海              

课程费用：4800元/人

课程对象：总经理、董事长、市场总监、企划总监、营销总监、营销相关人员。

40、《微信营销—全员业绩增长提升训练》

【培训时间地点】9月18-19日  深圳

【培训费用】3200元/人

【培训对象】新媒体运营人员、微商从业者、产品销售人员、招商人员、实体店经营人员

41、《差异化营销与品牌定位战略》

时间地点：2021年9月25-26日  广州

【培训对象】营销总经理/副总、市场总监、大区经理、营销经理/总监等中高层管理者。

【课程费用】3800元/人，费用包含：学费、资料费、休闲点心及其它服务费，
42、《造就忠诚客户—顾问式销售技巧》

2021年10月14~15日上海   培训费：3980元

课程对象：销售总监、销售经理、销售主管、市场一线大客户销售人员

43、以客户为中心的顾问式销售

课程时间：2021年10月16日周六(9:00-12:00;13:30-16:30)

上课地点：北京    

价格：每人1980/每天（含讲义，笔，课件、茶点）

44、步步为赢—掌控关键节点的大客户销售策略

主 讲：百胜集团、一汽大众指定谈判培训师  吕春兰 

课程时间地点：10月21-22日 广州                             

课程费用：4200元/人

课程对象：专门针对B2B做项目销售/大客户销售的人员、客户经理、销售总监。

45、聚焦客户的价值销售

主 讲：原汉高（中国）亚太区首席销售教练、大客户销售专家  王一成

课程时间地点：10月22-23日 上海             

课程费用：4200元/人

课程对象：销售经理/主管/一线销售人员；业务发展经理、市场营销人员。
46、《客户关系管理与专业回款技巧》

2021年7月31-8月1日  广州

2021年10月23-24日  广州

【培训对象】营销总经理/副总、市场总监、大区经理、营销经理/总监等中高层管理者。

【课程费用】3800元/人，费用包含：学费、资料费、休闲点心及其它服务费，交通和食宿费用自理。

47、大客户成交的八维营销实战修炼

08月26-27日深圳   10月28-29日北京

12月16-17日深圳   培训费：3980元

培训对象：董事长 销售总监 项目型高级总经理 大客户销售经理与销售管理者 大客户销售经理与销售管理者等

48、从对抗到共赢——销售谈判技巧

费用/Fee：4580元/人RMB

上海：2021年11月10-11日

北京：2021年12月16-17日

深圳：2021年12月23-34日

49、致胜专业营销——专业化销售流程

课程时间：2021年11月12日周五(9:00-12:00;13:30-16:30)

上课地点：北京    

价格：每人1980/每天（含讲义，笔，课件、茶点）

50、基于客户导向的服务营销

主 讲：原acer集团中国总部副总经理  陈南宏

课程时间地点：11月18-19日 成都              

课程费用：3800元/人

课程对象：销售经理/主管；售前技术人员；项目实施、产品、市场、客服人员；业务部门负责人与骨干员工。

51、玩转新媒体：内容打造与视觉营销

主 讲：京东大学专家、《京东平台视觉营销》作者  金满铮

课程时间地点：11月25日 广州              

课程费用：2800元/人

课程对象：市场、企划、营销部门中高层管理者；新媒体营销团队中的一线运营人员。

52、向阿里学习：打造销售铁军三板斧

主 讲：阿里十年陈、原阿里巴巴中国事业部大区总经理  严小云 

课程时间地点： 11月26日 广州     课程费用：2800元/人

课程对象：销售总监/经理、客户经理、区域销售经理等资深/骨干销售人员等。

53、《如何打造一支具有高效执行力的世界级销售团队》

开课场次：  深圳11月26-27

费    用： 6980元/ 人（差旅费用请自理） 

54、高效销售团队建设与管理

2021年10月29-30日深圳

培训费：3800元/人

55、洞察新增长：市场营销数据的分析与挖掘

主 讲：宝马（中国）长期合作数据分析师  纪贺元

课程时间地点：6月30日-7月1日 深圳、 12月17-18日 广州                            

课程费用：4800元/人

课程对象：营销副总、营销总监、市场部经理、营销人员、市场研究人员等。

56、《15大销售管理问题解决之道》

2021年8月28-29日  广州

2021年12月25-26日  广州

【培训对象】营销总经理/副总、市场总监、大区经理、营销经理/总监等中高层管理者。

【课程费用】3800元/人
57、销售谈判与专业回款技巧

主讲老师：程广见（原德国拜耳公司销售高管）

授课对象：营销经理、销售精英

时间安排：2021年11月5-6日 

地点安排：杭州

参课费用：现金票4200元/人 

人数限制：60
58、当好领头狼：高绩效销售团队管理的核心之道

2021年8月13-14日杭州

培训费：3800元/人

59、向华为学：大客户销售--需求挖掘和方案赢销

2021年8月20-21日杭州

培训费：4200元/人

60、新形势下政企大客户销售 

2021年8月27-28日杭州

培训费：3800元/人

61、营销战略选择与营销执行

2021年9月03-04日杭州

培训费：4200元/人

62、向华为学：以客户为中心的狼性营销

2021年·10月29-30日杭州

培训费：3800元/人
63、虎狼之师-销售团队建设与管理

2021年8月13-14日广州

培训费：2800元/人

64、移动互联网时代的新媒体营销实战

2021年9月25日广州

培训费：2800元/人

65、销售管理策略画布—新形式下销售增长策略

主 讲：原IBM资深销售管理专家  杨京川

课程时间地点：12月16-17日 成都                             

课程费用：4800元/人

课程对象：销售经理/储备干部、资深销售人员/客户经理。

66、大客户销售-需求挖掘和方案赢销

2021年11月26-27日广州

培训费：3800元
67、大客户销售关键节点控制和流程化管理

课程时间：2021年07月08-09日 上海    2021年12月16-17日 上海

课程费用：4200元（含培训费、资料费、午餐等）。

培训对象：

1、负责管理大客户销售、项目销售的总经理、销售总监、大区总经理、部门经理等

2、面向大客户的电话销售的总经理、销售总监、大区总经理、部门经理等

3、负责市场管理、商务经理的市场部总监、经理；商务部总监、经理

4、负责对大客户销售、项目销售人员进行考核人力资源总监、经理；薪酬经理、专员
68、关于举办“新基建时代投标文件编写技巧与政企大客户公关维护专题培训班”课程时间及地点：2021年08月20—22日（20日全天报到）杭州 

费用标准：培训费3280元/人
中企联企业培训网 、北京中联培企业管理有限公司
电话：010-62885261   潘宏利 130515012222 网址：www.zqLpx.com   
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