
《实战商务礼仪与品质商务沟通提升》
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开课信息
	课程时间
	2022年6月24-25日
	周五一周六
	2980元
	小鹅通线上直播

	备注
	▶小鹅通在线授课，连续2天，每天4小时，

上午：9：00-11：00   下午：14：00-16：00

▶课程结束后两周内可回看

	报名流程
	填写最后一页的报名回执表并发送给相关联系人；


课程背景
5G时代最大两个特点是个体独立和万物互联，这个时代要求我们不能按原有的习惯去看待新的问题。在这个时代背景下每个人都有可能成为未来的领导力。所以具有前瞻性的企业将更加注重企业与员工之间的共生共赢。
比尔盖茨说过“企业竞争本质是员工素质的竞争”这也是微软公司屹立不倒的成功秘诀之一。而如何让员工的职业素养提升与时代同步，这也成为现代企业面临的一个重要课题。在这个强调个性、自由的大审美时代背景下，作为一个职场人，优秀职业素养可以构建彼此的欣赏与共识，在企业与企业之间，老板与员工之间、员工与客户之间找到彼此求同存异的共识点。
杰克韦尔奇关于管理学有一个名句---“管理就是沟通。”现今全球经济一体化，商业社会竞争激烈，除了卓越的专业能力外，还要掌握品质的商务沟通及妥善的商务人际关系处理技巧。我们知道，道德是精神的东西，只能通过人的言行举止，通过人们处理各种关系所遵循的原则与态度表现出来。
顺应时代的商务礼仪与品质的商务沟通在现代职场中不仅可以展现您的职业化素养与个人优势，它往往也决定了机会是否降临。所以它也是职场提升必不可少的基本素养。
课程亮点
现代职场实用商务礼仪，与时俱进，可现学现用。
（线上课程专享）场景化应用，视频互动，解决实际商务场合特定问题。
互动式与打卡双通模式教与练，充分激发学员参与热情。
课程对象
适合企业外勤或窗口员工
企业中层、管理层
商务人士、高净值自由职业者
课程收益
理解现代商务礼仪由内至外的本质与内涵
掌握职场商务礼仪，包括仪容仪表、形象礼仪、办公室礼仪、接待礼仪等礼仪规范与多场合应用。
掌握商务沟通礼仪与品质沟通原则与应变技巧。
将鼓励您运用眼神微笑等非语言礼仪融合于商务接待规范中，让客户体会走心高品质的商务接待。
您将通过案例分析、分组研讨、接待游戏、角色扮演、群策群力和等积极互动脑力激荡的方式,完全参与到商务接待与沟通交往知识的主动创造中来。
授课形式
1，直播授课+训练打卡与辅导；

2，每次课程结束会留训练打卡作业，学员也可以对课程心得或疑问留言在直播间，训练打卡作业提交到微信学习群。

课程大纲
	模块名称
	主要内容
	学员收益

	商务礼仪的本质与意义
	商务礼仪的本质与其在新时代的意义
第一印象55387定律
商务礼仪的组成部分
	了解学习现代商务礼仪的必须性

	现代商务礼仪的基本要领与规则
	（一），肢体语言的影响力。
（二），商务交往过程中肢体语言的礼仪与规范。
站姿礼仪
坐姿礼仪
表情礼仪
握手礼仪
蹲姿礼仪
走姿礼仪
现场实操：训练打卡+辅导点评
	1，掌握商务会见场合仪容仪表塑造。你的样子就是你的第一张无声名片。

	现代商务接待与场合礼仪
	（一）走在沟通之前的会面礼仪
亲和力／专业度的塑造：微笑、目光、眼神、语音语调
商务会面目光三角区
（二）大客户商务接待七步曲及其触点设计。
称呼礼仪
自我介绍与第三方介绍的要求
引领礼仪
电梯，楼梯，同行礼仪
名片礼仪
会议动态情境下与常见静态情境下的位次排列
送别礼仪
大客户接待七步流程，场景演练
（三）乘车礼仪
政务接待的原则和注意事项
（四）训练打卡+辅导点评
	1，抓住让人愉悦舒心的接待礼仪触点
2，通过课后打卡训练，让学员在练习中体会优质接待；3，通过情境带入的方式，让学员掌握商务大客户接待与政务接待的智慧与技巧。

	商务沟通的本质与意义
	沟通的本质与高效商务沟通对工作的意义
高效沟通三要素
小组讨论：写下目前存在与工作中由于沟通不畅或无效沟通带来的问题？
	了解商务沟通对个人和事业的意义

	商务沟通礼仪全过程

	商务沟通前准备
礼到三分情
沟通前三大准备助力好的开始：
心态、形象、资料
商务沟通原则——世界上最远的距离---咫尺天涯，不良沟通
黄金法则—真诚
白金法则—尊重
钻石法则—同理心   
如何让实现有效倾听－引导式沟通三板斧：问的艺术、听的学问、说的技巧
问的艺术——会问才能才能高效倾听
有效倾听——听的技巧——倾听时的肢体语言
案例分析：当听不懂客户的意思时，如何应对？场景演练
倾听的层次/倾听的用词、语调和动作/倾听的技能/倾听的禁忌

有效反馈：理解确认/异议澄清/肢体语言反馈

微笑：欲取之，先予之

说的技:语音、语调、语速、
语言礼仪 ：沟通过程中的表情、肢体语言艺术
思考：1，与（客户的）领导、同事沟通时要注意怎样的语言礼仪（分寸）？场景练习
2，不同岗位间出现职责冲突，如何让有效沟通？
	好的开始是成功的一般，沟通前的准备是沟通顺利的隐形助手。通过行之有效训练打卡实操方式，讲与练结合，让学员掌握商务沟通中语言的魅力。

	商务沟通表达的思维逻辑和实用技巧
	（一）高效能商务人士的沟通逻辑和技巧
常用思考表达和解决问题的逻辑—金字塔原理在沟通中的应用
FABE法则在沟通中如何巧妙应用
对上、对内、以及对客沟通的注意要点
表达的艺术：KISS原则----说客户之想听
赞美：面子给你，里子给我

问的艺术：如何有效发问
问得巧：了解他的心/发问的技巧

答得妙：巧对客户的句型，频道同步：原来都是同道中人
	沟通道、法、器结合训练打卡，加深学员的理解与实际场景的应用

	课程回顾与行动方案
	现代商务礼仪的本质与意义
现代商务礼仪的基本要领与规则
现代商务接待与场合礼仪
商务沟通的本质与意义
商务沟通的礼仪
商务沟通的逻辑架构与语言技巧
课程回顾与行动方案
	


讲师介绍
林郁青老师
上海地平线培训网礼仪形象顾问
人课合一黄埔九期明星培训师
国务院国资委注册高级礼仪培训师

中国教育部联盟百强讲师
ACI国际注册高级形象管理师 
CIPL国际注册职业培训师 
中国人资部心理疏导师
环球礼仪教育协会高级培训师
美国万通冷暖工程设备特聘管理顾问
【背景介绍】
十六年市场策划与项目管理实战背景。
先后任职于联想神州数码，GSOL环球资源，ASMC先进半导体等知名上市企业，担任渠道市场负责人，区域负责人，战略项目总监职位。担任制造业百万至亿级的项目的总申报负责人和执行负责人。
亲自建立并带领团队负责上海区域、华东区域市场推广与服务；对于商务礼仪的实际应用，个人及企业品牌形象打造，项目管理软实力打造有深刻的理解和实战经验。
【教育背景】
东华大学   学士        
美国协和大学Concordia University   MBA
研修于中国社会科学院人文哲学－美学专业
【主讲课程】
《商务礼仪与职业形象塑造》
《形象力塑造与社交礼仪》
《服务力打造》系列课程
《项目管理软实力》综合课程
【授课风格】
课程注重理论结合应用、丰富的职场案例、实战性强。
授课亲和力强，注重引导学员参与互动，并注重实操落地。
形式多样，内容精彩，生动活泼，可操作性非常强，将理论知识演绎得生动易懂，学员现场学习投入关注度高。
对商务人士形象、礼仪、沟通技巧方面有丰富实战、落地的经验，可根据客户职业背景和个性特点，打造专属整体形象解决方案。
主要解决的问题：
企业／团队／个人商务礼仪、服务礼仪
CEO的形象在企业对外合作、营销中重要的品牌效用
形象管理与素养提升
形象搭配技能提升高端零售终端客户回购率
企业发展过程中员工素质的全面提升
服务力如何转化为企业收益
项目管理软实力提升职场晋级实力
新员工如何迅速找到企业归属感
课程名称：《实战商务礼仪与品质商务沟通提升》
上课时间：                 课程费用：2980元/人         上课地点：小鹅通线上直播

	公司名称：
	

	公司地址：
	

	联系人：
	
	电话：
	

	性  别：
	
	传真：
	

	部门及职务：
	
	E​-mail
	

	参加人姓名：
	部门及职务
	手 机：
	E​-mail

	
	
	
	

	
	
	
	

	您的其他要求和相关说明：
付款方式：□现场交课程券  □课前汇款   □其他
预定宾馆：□需要   □不需要   住宿标准及预算要求
预定票务：□需要   □不需要   车次或航班要求
其他要求：


联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
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