打造数字隐力™：新媒体营销流量变现

课程对象：市场总监、企划总监、营销总监；新媒体营销团队中的一线运营人员。

时间/地点：2 月 24 日（周五）/上海 

课程费用：2800 元/人

01课程概要

突破营销困局:微信与抖音的流量变现

微信,作为移动互联网世界里唯- - -的“超级APP”,早已不止一款方便快捷的聊天联络工具，而成为近十亿用户彰显个性、拓展关系、获取资讯、商业互动的最高效平台;

抖音从2018年以让人惊讶的增长速度,迅速成为另-款国民级APP,其内容丰富度、用户高粘性、生动交互性等特征，使得其营销价值获得了各行业品牌商的高度重视。

企业如何抓住新媒体平台风口，如何深挖新媒体平台的营销价值，建立以微信与抖音等核心新媒体为基础的高效营销闭环，将是下一个十年里，品牌与亿万用户共舞的关键所在。但是,目前对企业来说，微信的运营不见起色，抖音粉 丝增长乏力，新媒体营销似乎陷入了僵局- -一

✧如何高效精准触达目标用户?

✧在内容 为王的时代，如何创造出优质内容?

✧如何将用户变成粉丝，实现流量变现?

针对以上问题，我们特邀原腾讯/阿里高级经理人、数字化营销实战专家林海老师，与您一起共同学习。本课程“快准狠”，直击核心，说清讲透微信与抖音营销的原理、方法与工具，同时提供丰富且具有前沿性的案例，全程干货,帮.助学员在极短时间内迅速提升主流新媒体矩阵营销的能力，并能落地实践，助力企业实现“营销触点、内容沉淀、用户关系”的三维升级，达到“成本减半、效果加倍”，实现流量变现，挖掘新的利润增长点。

课程收获

企业收益:

实现成本减半、效果加倍的营销效果，获得利润的增长;

搭建企业营销矩阵，找到并激活最省钱有效的营销渠道;

3、培养优秀营销人才，持续生产优质内容，快速增粉变现。

岗位收益:

1、获得微信+抖音营销的原理、方法与工具;

2、透彻掌握由老师独创的数字隐力TM精准营销方法论;

3、掌握3种用户触点方法，高效触达用户;

4、掌握微信与抖音内容打造的方法和技巧，吸引用户。

课程特色

01 集中分析最前沿的营销成功案例，极具启发力与生动性，让学员获取可学习移植，并可直接运用于工作中的营销策略;

0 2老师为多家500强及行业领军企业的特聘营销顾问,课程具有实战价值，有知识深度与技能效度,真正.帮助企业降低营销成本，获得利润的增长。

02课程大纲
第一讲:剖析透视篇- --数字化时代中，企业拥抱新媒体营销的紧迫性

数字化时代，用户注意力资源碎片状与稀缺态

1、信息海啸:信息量暴增的数字化时代

2、接触碎片化

3、选择丰富化

4、决策快速化5、传播社交化

二、主流新媒体的共有传播特征属性

1、更高效触达用户- --高触达力触点集

2、用优质内容吸引用户-一高吸引力信息流

3、把用户变成粉丝--高价值力关系链

第二讲:策略方法篇- --基于三大支柱的主流新媒体营销

更高效触达用户--高触达力触点集

用户线上触点的分类:二维度与四象限

2、自有核心触点

3、主要辅助触点

4、外围补充触点

5、微信/抖音/微博等三类新媒体触点的属性本质差异

6、微信与抖音在触点营销价值上的本质差异

二、用优质内容吸引用户_- 高吸引力信息流

1、用户对新媒体内容喜好的评估标尺

2、对绝大部分企业来说，微信与抖音比微博更重要的本质逻辑

3、微信优质内容的打造--高吸睛 力的标题

4、微信优质内容的打造一-高共鸣度的正文

5、微信优质内容的打造一-内容 输出的形式与技巧

6、微信优质内容与企业员工全员营销的配合

7、抖音平台算法对优质内容的评估标准，

8、抖音优质内容的打造一-欲罢不 能的创意生发五元素 

9、抖音优质内容的打造一-欲罢 不能的核心内容六大主旨

10、抖音优质内容的打造--需 避开的四大暗坑

三、把用户变成粉丝--高价值力关系链

1、企业把用户/客户变成粉丝的必要性

2、对“用户粉丝化”的两个致命误解

3、企业粉丝化积累的三个核心价值与手段 

4、权威度价值--有 亲和力的权威度打造

5、记忆度价值一- 有故事性的记忆度营造 

6、传播度价值一-有 话题感的传播度锻造

课程主讲
林老师   美的/飞利浦特聘营销顾问、数字化营销实战专家
实战经验

近十五年互联网营销实战经验。曾任腾讯网媒市场总监、阿里巴巴天猫事业群品牌合作高级专家。曾以腾讯三大网络媒体平台为核心，着力提升腾讯在华南区域的影响力及变现力，荣获腾讯“高级副总裁奖”。带领团队参与策划执行阿里巴巴年度重大营销活动，效能突出，屡获内部嘉奖。担任过美的、创维、搜狗、百胜、飞利浦等多家五百强企业特聘营销顾问。拥有针对金融、通信、汽车、快消等多个行业客户的互联网营销创新成功案例。

授课风格
  以“倍增实效”为目标，以自身亲历完成的实战案例为主要佐证，从思路结构、案例选择、落地方法等方面，帮助学员掌握课程知识。

主讲课程
  精准营销：低成本引爆用户增长、实效倍增：“快准狠”互联网+品牌加速进化。

服务客户
  腾讯、阿里巴巴、美的、创维、百胜餐饮、搜狗、前程无忧、土巴兔、中国移动、中国银行、人保寿险、东风日产、南方航空、南方传媒……
报名信息

收费：2800元/人  报名费包括学费、资料费；交通食宿费用自理。 因本次课程限定席位为50位，名额有限，先报先得，请尽快申请课程。

本课程可提供的学习工作包（打钩代表可提供）：□ 电子版学员讲义 □ 课后延展学习-书籍推荐 （基于对课程内容版权的保护，电子版学员讲义内容可能会有删减，敬请谅解；所提供的系列学习工具，仅 用于延展学习使用，未得允许，不得对外传播，谢谢配合。）

联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
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