
《礼赢职场—职场人士的商务礼仪》
【时间地点】:  5月20-21郑州     5月25-26北京           

【费用标准】:  4200元/人 (包括场地费、培训费、教材费、税费以及上下午茶点等)；。 

           （郑重声明：本课程终生免费享受复训；参加一门课程同一老师其他课程享受折扣 ）  
【课程背景】 

★据得克萨斯州立大学奥斯汀分校在对2500名律师进行调查后发现，形象不只是美观那么简单，它甚至可以影响个人收入，仪表形象较好的律师，其收入高于同事14%。

★根据美国另一项调查，客户愿意为销售人员良好的职业形象而付出比同类产品高10%的价格。

★松下幸之助提出:“在商品日趋丰富的社会中，选择哪个公司的产品很大程度上取决于企业形象。”

随着企业竞争的加剧，产品同质化现象愈加严重，企业间的竞争成为员工整体形象和职业素养的竞争，员工的形象是企业鲜活的名片，越来越多的企业意识到，拥有可以代表企业形象、传递企业价值的优秀商务人员乃是企业成功的关健。

本课程针对不同行业与职业，让学员了解商务礼仪的重要性、在不同场合灵活运用商务礼仪，从内在素养的修炼到外在形象的塑造，为企业量身定制整体解决方案，真正做到礼仪创造价值，礼仪就是生产力！
【课程收益】

★全面掌握商务活动中所应具备的商务礼仪规范，塑造员工最佳职业形象，显著提升企业公众形象；
★了解本行业特性、岗位要求及企业文化，明确个人职业形象定位，调整不良职业习惯，将个人职业形象与本企业发展相吻合；
★从容应对各种商务场合，增强自信，提升社交能力；

★赢得客户好感，消除商务社交障碍，在竞争中脱颖而出；

★掌握商务沟通礼仪及技巧，使沟通更顺畅，工作更高效；
★灵活运用四季色彩诊断及化妆、服饰搭配技巧，迎接职场新形象。



【课程特色】
将商务礼仪与职业形象塑造相结合，贴合企业及员工实际情况，实用、简单、易学。通过讲师演绎、自我测试、案例分析、视频观摩、互动练习、情景模拟、实操演练、小组讨论等教学方法，突出学员自我练习及亲身体验的重要性。

【课程大纲】 
导入：
1. 首因效应——形成“第一印象”速度超乎你的想象！

讨论：一道选择题——“who”&“why”

2.五五三八七原则及七七定律——“第一印象”你来定

讨论：商务场合如何留下良好的第一印象？

3.商务礼仪概述——商务礼仪是商务场合最佳“推手”

（1）古今中外的礼仪

（2）商务人士学习礼仪的三大作用

案例：你是这样的“成功人士”吗？

第一模块：全方位商务形象塑造

第一节 商务静态形象塑造——仪容仪表提升商务魅力

商务仪容

男士

商务男士仪容自测表——今天你做对了吗？

讨论：商务男士的包里不可缺的一件物品…
（2）  女士

商务女士仪容自测表——今天你做对了吗？

商务女士工作妆参考标准及技巧

三庭五眼&黄金比例

玩转十分钟职场化妆术

讨论：你也可以！——before & after
商务仪表

各国政要着装品位赏析

讨论：First Lady（第一夫人）影响力

着装TPOR原则

看图说话：妥与不妥

商务男士着装——穿出品位，穿对规则

“三三”原则
西装套装

三角区配色进阶

配饰
商务女士着装——穿出魅力，穿对场合

女士套装

讨论：套裙还是套裤

女士其他职场着装

案例：她为什么不受欢迎？

鞋袜

互动：哪些是正装的鞋子？

配饰

讨论：你是“圣诞树”女王吗？

四季色彩诊断——属于你的色彩衣橱

春夏秋冬四季类型划分——暖男？酷女？

Personal color——个人色彩诊断

实操演练：色彩诊断

游戏：服装正式度排序
第二节 商务动态形象训练——一举一动展现商务魅力

优雅的行为举止

优美挺拔的站姿
女士站姿

男士站姿

训练：站姿训练环节

讨论：男士站姿与女士站姿有何不同？
端庄得体的坐姿
女士四种坐姿

男士四种坐姿

训练：坐姿训练环节

讨论：商务场合，这种坐姿有何不妥？
稳健自信的走姿
手势礼仪规范—小手势，大学问

基本手势礼仪


鼓掌、叩门、点名等

案例：工会活动中的点名，你是否中招？

引导、指示、递接手势礼仪

训练：手势礼仪训练环节

无声的身体语言——别让它们泄露你的秘密

目光礼仪、微笑礼仪

目光礼仪——无声的力量

“礼仪三角区”解密！


训练：分组演练目光礼仪

微笑礼仪——神奇的礼物

微笑中的两组肌肉

 讨论：温暖的笑容？假意的笑容？告诉您分辨真假的理论依据

 案例：沃尔玛三米微笑

五大社交距离

案例：为何热情地与日本客户打交道，却引发了他的反感？

第二模块：商务交往礼仪——修养与风度的体现

问候礼仪
讨论：商务场合，谁先问候谁？

称呼礼仪

称呼的类型

哪些是NG的称呼

案例：公司来了位姓付的客户，该如何称呼他？

握手礼仪

握手礼仪的起源

握手礼仪中的禁忌和例外

讨论：英国女王为何戴手套？

案例：在一次研讨会上…
名片礼仪

名片的昔日与今朝

名片礼仪“接”与“递”的口诀

介绍礼仪

自我介绍

自我介绍total solution——引人注目的“一分钟”！

演练：公众场合的自我介绍

他人介绍 

他人介绍的顺序——尊者享有优先知情权

讨论：先介绍谁？

集体介绍

集体介绍的种类

案例：演播厅内的介绍

演练：问候礼仪、握手礼仪、介绍礼仪和名片礼仪整体演练环节

电话礼仪

打电话礼仪口诀及流程

接电话礼仪口诀及流程

案例：销售员小陈为何丢单？——电话传递的不仅仅是声音和信息

馈赠礼仪

案例1：旅行社的馈赠礼品为何引发游客反感？

案例2：弄巧成拙的客户礼品

案例3：**银行的VIP礼物

案例4：连战获赠北京大学礼物

馈赠礼仪5W1H

馈赠六不送  

拜访礼仪

拜访的基本礼仪

拜访中的注意事项

讨论：进入室内，哪些不能佩戴？

接待礼仪

看图说话：典故“周公吐哺，天下归心”

接待的流程

接待中的礼仪

引导礼仪：上下楼梯、进出房间、乘坐电梯

案例：为何没留住前来面试的“最佳人选”？

奉茶礼仪

辞文雅改

末轮效应

位次礼仪

四大原则





面门为尊

远门为尊

居中为尊

观景为尊

以左为尊的场合——中国传统

民间待客

官方内部会议排序

讨论：鸟巢与水立方的设计理念

以右为尊的场合——国外接轨

餐桌场合

公共场合

国际场合

商务场合

外交场合

案例：新员工小李应该坐哪里？

乘车礼仪

讨论：不同车型的位次排序

讨论：陪同领导去英国，应如何乘车？

第三模块：商务沟通礼仪——商务场合的润滑剂
游戏：撕纸

沟通的重要性

两个百分之七十

沟通漏斗图

讨论：撕纸游戏为何导致结果不同？

案例：老外吃汤圆…
沟通五法宝

微笑的魔力

赞美是润滑剂

案例：一百顶高帽

倾听的技巧

案例：主持人与小朋友的对话

同理才能同心

互动：“模仿”小游戏

不争执，求一致

游戏：互推得分游戏

第四模块：涉外礼仪——国际商务往来的通行证

1.基本原则

2.主要国家商务礼俗与文化

欧洲 美国 日本 伊斯兰国家

案例：难道都是牛皮包惹的祸？

【师资介绍】 
  中国形象礼仪行业 注册礼仪培训师；美国ACI认证 国际高级礼仪培训师；教育部高校教师 资格认证；环球风尚联盟 签约讲师；北京市公益校园讲师团 导师级讲师
中铁、中交、中煤、国家电网、中国银行、中国移动等多家企业 高级礼仪讲师； 

主讲课程：

《礼赢职场——高端商务礼仪》《标准政务礼仪》《商务礼仪与职业形象塑造》《礼赢客户——银行服务礼仪》《礼赢客户——营销礼仪》《礼赢客户——高端服务礼仪》《医护礼仪与有效沟通》《标准化物业礼仪》《前台接待礼仪》《高速公路收费服务礼仪与沟通》《商务礼仪与职业素养提升》《政务礼仪》等

培训特色：

自然端庄、富有亲和力，理论讲解有条理，案例分析有特色，互动活动趣味性强，基于学员实际工作需求，尤其注重课程的实用性。

实战性－与学员工作内容紧密相扣，更“接地气”，更精准对接学员实际工作内容，培训后效果。

标准性－多年企业及高校培训经验，知识体系与形体姿势符合国际标准，培训后学员姿态标准、整齐划一，提升企业软实力。

前沿性－结合最新案例，紧随社会发展步伐，使学员获取最新行业讯息。

互动性－课堂气氛活跃，笑声、掌声不断，亲和力强，学员反映，在学习知识的同时，也得到了很好的解压。

温馨提示：此课程可以量身订制内训、咨询项目 欢迎垂询！

报名回执表（请务必于开课前7天回复）
我单位共 __ _ 人确定报名参加2023年_ _月___ 日在 __  _举办的《礼赢职场—职场人士的商务礼仪》。
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	邮  箱
	

	参加学员信息
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	邮 箱

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	培训总额（大写）
	万    仟    佰    拾   元
	培训地点
	

	付款方式
	□电 汇       □现 金       □支 票      □其 他


联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com

