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新媒体时代的私域运营与全域营销
Private Operation and Uni Marketing in the New Media Era
	讲师/Lecturer：葛老师
	费用/Price：¥4980元/人


课程排期/Scheduling

北京：2024年01月11日-12日
广州：2024年04月25日-26日
上海：2024年07月11日-12日
深圳：2024年09月26日-27日
课程概述/Overview
【课程背景】
新媒体营销传播速度快、成本低、信息量大、内容丰富、互动性强，能为企业品牌宣传、产品销售带来良好的效果，因此对于运营人员十分重要。本课程通过内容定位、图文设计、内容优化、吸粉引流、社群构建、内容变现等内容运营专题，讲解新媒体营销与运营的核心方法。通过微信、微博、百科、直播等平台的运营实例，深度解析新媒体营销与运营的实战技巧。
【授课形式】
1.讲师讲授（多维度、多层次深度解析课程的重点、要点和难点，帮助学员透视、理解和掌握）
2.案例分析（通过分析众多案例，让学员深刻理解原理和方式方法）
3.现场演练与游戏互动（使学员参与到学习过程当中，帮助学员领悟并发现问题，从而达到学以致用的目的）
【课程收获】
了解新媒体平台的传播特性：分析用户+数据、优化内容、吸粉引流；
深刻清晰新媒体营销与运营的核心方法；
熟练掌握新媒体营销与运营的实战技巧；
课程大纲/Outline
一．新媒体营销的前世今生
1.初识新媒体营销
2.新媒体营销4大优势
3.新媒体营销与传统营销的天差地别
二．新媒体全域流量营销法则
1.抖音运营思维及核心玩法
2.兴趣电商中的王者小红书
3.微信的次私域流量运营
4.微博“随时随地 享热点”
5.订制资讯“知天下”的今日头条
6.快手的“市井经济”vs“娱乐至死”
三．新媒体私域流量运营
1.爆款短视频的诞生——从策划到制作
2.直播运营策略与引流指南
3.私域社群营销三大核心逻辑
四．打造新媒体爆款营销事件
1.理清新媒体营销思路
2.新媒体营销6大优势
3.从0-1策划新媒体营销活动
4.爆款新媒体营销活动的实战打造
五．新媒体优质内容修炼
1.精品文案的10“做“与10“不做“
2.抓人眼球+引发好奇的超级标题
结语
新媒体开启商业未来，营销与运营引导企业希望。
讲师介绍/Lecturer
葛老师
阿里巴巴内训师
国内知名营销策划专家
国内新媒体营销模式专家
魔芋传媒联合创始人
前炫橙国际公关传媒有限公司首席内容官
前雅迪传媒资深创意总监——专属服务华为、碧桂园等
《超级演说家》学院导师
英国伦敦城市行业协会国际认证高级职业培训师
中华全国总工会文工团授予高端技术名师
葛老师毕业于英国Middlesex大学，十余年一直在互联网营销发展第一线，曾带领团队创造腾讯会员、京东物流、方兴地产等多次事件营销奇迹。“剑走偏锋”的营销思路，造就无数成功案例，永远给人耳目一新的营销体验。多年的营销实战经验，再加上创意思维的加持。造就了葛老师实用、幽默而又富有激情的授课方式。课程内容充实、新颖，定制能力强。个人感染力及控场能力极强，让学员可以快速发现问题本质并加以解决。善用类比与真实案例，让学员参与实战练习，可以让学员在最短时间内理解并掌握所需知识点。
课程方向：
《新媒体运营》《抖音运营实操》《企业微信运营》
服务客户：
央企、国企、事业单位：广东省国税局 辽宁省委办公厅 中建集团 湖北移动
金融、银行：广东省银监会 中国平安保险公司 中国人寿保险公司
中国银行 工商银行 农业银行 建设银行 交通银行 邮储银行
光大银行 中信银行 招商银行 广发银行 锦州银行 华夏银行……
地产、物业：万科集团 北京城建北方集团 金地集团 招商地产 融信地产 华强地产 新世界（中国）新联康地产
龙湖物业 盛昱物业 沿海物业 五矿物业 融创物业 中航物业 佳兆业物业 ……
医疗：北京助康医疗管理 北京圣嘉新医疗美容医院  河南翔宇医疗 哈尔滨嘉润医院
其它：阿里集团 百度公司 伊利集团 南方航空公司 郑州宝视达集团
雷克萨斯中国 宝马中国 奔驰中国 一汽大众 一汽奥迪 一汽丰田
上海约迪佳 大商新玛特集团 百盛集团 佳兆业集团 尊洛佳集团 大德集团……
联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 

联 系 人：潘洪利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
REGISTRATION FORM

培训报名表
	培训联系人信息

	公司名称
	

	姓    名
	
	性     别
	

	电    话
	
	职     位
	

	邮    箱
	
	座     机
	


	课程报名信息

	课程名称    
	
	课程场次
	　     市            年    月   日

	合计人数
	
	课程单价
	¥ 　    元/人

	参会人员1
	
	联系方式
	

	职    位
	
	性    别
	

	邮    箱
	

	参会人员2
	
	联系方式
	

	职    位
	
	性    别
	

	邮    箱
	

	参会人员3
	
	联系方式
	

	职    位
	
	性    别
	

	邮    箱
	

	付款方式
	[  ] 课前转账（公对公/支付宝/微信）
[  ] 现场付款（支付宝/微信/刷卡）
	总计金额
	¥ 　    元


	开票信息

	发票抬头
	

	税    号
	

	公司地址
	

	电    话
	

	开 户 行
	

	银行账号
	

	发票类型
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温馨提示
上表“[  ]”部分请确认后打“√”，本表填写完成后，请回传至我司，为确保您报名无误，建议您再次电话确认。
本课程可针对企业需求，上门服务，组织内训，欢迎咨询。
我公司收到报名表和汇款后，会在开课前一星期内将《开课确认函》发送至您的邮箱。
报名后，请务必出席。如遇特殊情况，无法出席，请务必于开课前一周之前通知我们，否则将收取一定的违约金。
培训当天，请根据我们提供的《开课确认函》，提前15分钟至指定地点签到处办理报到手续。












