

《IPO上市：企业价值的十倍成长》

【课程对象】1.三到五年内有规划上市的董事长、总经理、副总经理等公司管理层

2.公司财务总监、财务经理及相关部门人员

【课程时间】2024年6月15-16日

【课程地点】广州开课
【课程费用】7800元/人，费用包含：学费、资料费、休闲点心及其它服务费，交通和食宿费用自理，


上海股权托管交易中心总经理

专业背景——国务院政府特殊津贴专家。现任上海股权托管交易中心党委书记、总经理，上海股权托管登记中心有限公司董事长，中国证券业协会区域性股权市场委员会副主任委员，上海联合产权交易所高级业务总监，上海金融联合会理事，上海浦东科技金融联合会理事长，上海市第十一届党员代表大会代表，上海市第十三届政协委员。

近30年券商经验，1994年从事证券从业，2001年开始从事场外资本市场业务，是我国最早的场外资本市场的建设者和从业者，全程参与了新三板、上海股交中心、上股交科创板的设计和建设。
实战经验——在申银万国证券公司工作期间，张云峰带领的团队囊括新三板所有新业务的第一单，包揽历年各项业务指标的第一名，融资额、交易量市场占比均高达近80%。同时还曾任光大证券公司内核小组成员，上海水仙电器股份有限公司董事，具有极强的经营管理与资本市场实战经历。
授课经验——上海交通大学、上海财经大学、上海大学等七所大学兼职教授、研究生导师。
授课风格——课程逻辑严谨，击穿本质，层层推进。从宏大的产业迁移途径过度到资本市场层次与企业融资规划。台风稳健，严谨与细致并存，理论与实战并重。
服务客户——张云峰主持设计并已推广使用的六项场外资本市场首创业务连续在2012-2017年的上海金融创新奖中获奖（一等奖2个、二等奖1个、三等奖2个、提名奖1个）领衔承担了二个证监会重点项目、八个证券业协会重点课题，其中一个获优秀课题奖。

“金融活，经济活；金融稳，经济稳。”习近平总书记关于活跃资本市场的重要指导，让中国十几年以来的多层次资本市场建设日趋完善。从国际经验看，中小企业融资主要依靠股权融资，股权投资的回报主要依靠现金红利和资本利得，现金红利很难取得理想收益甚至很难收回成本，股权退出变现才是股权投资取得收益的主渠道，而股权退出变现主要依靠资本市场。因此，多层次资本市场可以匹配不同企业在不同生命周期的融资需求，但是往往很多企业对上市仍存在以下疑虑：

为什么要上市？现在企业持续赚钱，上市就意味着要把企业摊到太阳底下接受放大镜观察；

企业还太小，离上市还很遥远，上市这件事暂时和我企业无关；

上市需要规划吗？不是符合哪个板块的要求就去登陆哪个板块？

以上关于企业IPO的困惑和误解，几乎是每位经营者在面对上市与否时都曾思考过的问题，为了帮助解决以上疑惑，特邀上海股权托管交易中心总经理张云峰老师带来《多层次资本市场与企业IPO》课程。本课程从宏观的产业迁移路径切入，分析企业如何对接资本、如何选择适合自己的资本市场板块、如何以终为始规划当前的资本路径。


1.掌握最新资本市场和产业动向，建立企业家资本运作思维

2.理解不同层次资本市场板块的要求和功能定位，自主选择适合登陆的资本市场

3.从长期视角和投资视角看股票二级市场的投资机会点


课程浓缩讲师30年证券从业经验过程中，辅导或审核企业登录资本市场的实战经验，干货满满，帮助学员现场自我辨识如何设计切实可行的上市路径。

有框架、有方法、有流程，以终为始从企业上市的目标倒推到当下企业应提前筹划的管理任务，确保学员目标导向式的思考与规划。

，无非就是讲“重要紧急矩阵”，讲目标管理。不过，这个话题真


模块一：国内经济发展战思路

1.第一产业：补短板

2.第二产业：高质量发展

3.第三产业：挤泡沫

模块二：产业升级策略

1.产业升级策略之一：关注重点行业

2.产业升级策略之二：应用数字技术

模块三：企业对接资本市场的要求

1.充分体现经营业绩

2.提升科技创新能力

3.依法合规规范经营

4.完善治理结构：股份制改造

模块四：多层次资本市场

1.中国多层次资本市场体系

2.各区域性股权交易市场设立

3.各层次资本市场上市条件

模块五：中小企业对接资本市场路径选择

1.本省区域性股权市场

2.用小红筹架构方式上其他区域性股权市场

3.上海股交中心科创Q板

模块六：转板上市方案
1.上股交—科创板

2.新三板—北交所—科创板/创业板

模块七：注册制与做市商

1.科创板、主板注册制的流程差异

2.做市商与投资者关系

模块八：股票二级市场投资操作

1.中国股市的特征

2.中国股市走向成熟的策略

3.二级市场投资机会及策略

联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 

联 系 人：潘洪利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
“
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简单”吗？自问一下，你会计划“紧急不重要、不重要不紧急”的事情吗？列为计划的，本就应该是重要或紧急之一的呀！为什么会有这样的矛盾呢？如究下去，我们对时间和目标管理，也仅仅是知道层面，而没有真正更无法

主讲老师：张老师
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